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Securitas Group 
– Försäljningstillväxt 2005-2014 
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Securitas Group 
–Resultatutveckling och vinst per aktie 
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Rörelseresultat, MSEK Rörelsemarginal, % 
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Security Services North America 
– Försäljningstillväxt och resultatutveckling 
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Försäljning, MSEK Organisk försäljningstillväxt, % Rörelsemarginal, % 
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Security Services Europe 
– Försäljningstillväxt och resultatutveckling 
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Försäljning, MSEK Organisk försäljningstillväxt, % Rörelsemarginal, % Rörelseresultat, MSEK 
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Försäljning, MSEK Organisk försäljningstillväxt, % Rörelsemarginal, % 
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Utvecklingen 

Arbetskraftskostnad 

Teknikkostnad 

Hastigheten och 
säkerheten vid överföring 
av data, bilder och videos 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Ökade kostnader för avbrott i verksamheten 

De viktigaste trenderna  
på säkerhetsmarknaden: 

• Ökad medvetenhet och förståelse för  
risker och hot mot verksamheter, tillgångar 
och individer 

• Ökad användning av teknik 

• Känsligare produktionsprocesser 

• Fler högrisktransporter 

• Större intresse för säkerhetsfrågor  
på ledningsnivå 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Viktiga frågor för säkerhetssektorn 

• Demografiska förändringar 
• Infrastruktur och energiomställning 
• Ökande terrorhot 
• Kraftigt ökade behov av skydd av privata bostäder 
• IT-, nätverks- och datasäkerhet 
• Outsourcing av offentliga verksamheter 

9 
9 

Den privata säkerhetsbranschen kan 
spela en mer aktiv roll i samhället och 
stödja den offentliga sektorn 
 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Säkerhetsmarknaden under förändring 

• Marknaden för traditionell bevakning 
växer i samma takt som BNP 

• Säkerhet är en växande industri 

• Bevakning förändras gradvis från stationär 
bevakning till fjärrbevakning 

• Mycket stora tillväxtmöjligheter och stark 
konkurrens från nya aktörer 

• Förändringen i säkerhetsbranschen 
accelererar 

• Tekniken förändras snabbt 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

trygghet 
TILLGÅNG 

Kontroll 

SÄKERHET 

Mobilt 

MILJÖVÄNGLIGT 

EKONOMISKT 

BEKVÄMT 

SMARTA  
HEM 

SÄKERHET 
I HEMMET 

SÄKERHET trygghet 

Utveckling från säkerhet i hemmet till smarta hem 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Marknaden för smarta hem rör på sig 
– (nya) aktörer är redo 

Google purchases Nest for $ 3. 2 billion 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Integrerad säkerhet är framtiden 

Upptäcka 

Reagera 

+ 

+ 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

14 

Upptäcka brott innan de sker 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Säkerhetsekvationen 

Väktare 

Säkerhets- 
teknik 

Optimal  
säkerhets- 

lösning 

Stationär 

Fjärrstyrd 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Att klättra uppåt i värdekedjan  
förbättrar rörelsemarginalen 

10%* 

Säkerhets- 
lösningar 

8%* 

Bevaknings- 
lösningar 

6%* 

Specialiserad 
bevakning 

4%* 

Bevakning 
 

* Rörelsemarginal 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Omvandling och 
nyförsäljning av säkerhets-
lösningar och teknik kommer 
att leda till tillväxt och 
lönsamhet 

Organisk 
försäljningstillväxt  > 3 % 

Bruttomarginal, % 

Indirekta kostnader, % 

Rörelsemarginal, % 

Vår strategi för ökad vinst per aktie 

Förbättring av vinst per aktie jämfört 
med föregående år, 10% 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

h 

Hur snabbar vi upp utvecklingen? 

 Mål  
2015 

6% 

2012 

8% 

Q4 2013 

10% 

Q4 2014 

+ 28%* 

> 28%* 

*Tillväxttakten i försäljningen av säkerhetslösningar och teknik 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 
Genom betydande investeringar  
i teknisk kompetens 

2010 2013 2014

2 511 

Antal teknikpersonal 

Nya marknader 
SSNA 

SSIA 

SSEU 

2 301 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 
Genom att tänka och agera som ett företag 

• Gemensamma mål 
• Inga interna påslag eller  

intern konkurrens 
• En och samma resultaträkning 

20 

Teknik 
Bevakning Bevakning Bevakning Bevakning 

SSNA SSEU SSIA Nya 
marknader 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 
Genom Security Operating Centers 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 
Genom system och verktyg 

Larmövervakning 

Kundverktyget Vision 

PDA/GRS/GMS 

Kundportal 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

  
Genom förvärv 

Säkerhetslösningar 

Kapacitet att 
implementera 

Specialiserad 
bevakning 

Larmövervakning 

Anslutning 

ICT 
Dataintegritet 

Datalagring 

Mobila tjänster 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Genom att vara ett ansvarsfullt företag 

• Securitas Riktlinjer för Värderingar och Etik 
(Koden) 

• Kompletterande koncernkoder och lokala koder, 
exempelvis gällande korruptionsbekämpning, 
representation och gåvor 

• Obligatorisk utbildning i Koden för alla 
medarbetare 

• Securitas Integrity Line - rapporteringssystem för 
att hantera ärenden som rör avvikelser från Koden 
 

• Hållbarhetsrapportering, GRI 2014 
• Risker relaterade till att Koden inte efterföljs 

prioriteras inom bolagets process för riskhantering 
• CSR-relaterade risker är en av Securitas  

sju prioriterade risker 
• Övervakning med hjälp av självutvärderingar,  

diagnoser samt granskningar 

24 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Central för fjärrövervakning Hos kunden 

En komplett integrerad säkerhetslösning 

Utryckning 

Fysiska verktyg Intelligenta kameror 

Securitas  

Moln 

Gränssnitt 

 
Fjärrstyrda 

övervaknings- 
tjänster  

 

Video- 
hantering 

Larm- 
övervakning 

Väktare på plats 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Kundexempel 
Arlas krav 

Utmaningar 
• Ingen mer stationär bevakning 
• Förväntade kostnadsbesparingar 
• Skyddad teknisk plattform 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Kundexempel 
Kontraktet 

5-årskontrakt 
• Rondering och utryckning 
• Fjärrstyrd övervakning och bevakning 
• Temarond Teknik-service 
• Öppen teknisk plattform 
• Fjärrstyrd service 
• Security Operating Center hos kunden 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Kundexempel 
Lösning för Arla 

28 

Besökssystem 

Besöksterminal  
för login 

• I/O modul för att öppna grindar / 
Automatisk stationär listning 

• SMS-gateway 

• Skrivare för rapportering  

• Läsare 

• Skrivare för besökskort 

Läsare 

ADMIN 

Lokalt arkiv för bilder 

Intercom 

Intercom  

IP-kameror 

Kamera 

I/O modul 

Kontroll av dörrar och grindar Arlas säkerhetscenter 
06:00 – 18:00 mån-fre 

Kortläsare och inbrottsalarm 

Server 
– synk HR-system 

Server Databaser 

Inbrottslarm 

Överfallslarm 
Verksamhetslarm 

Securitas 
övervakningscentral 
18.00-06.00 

Säkerhet 
VLAN 

Säkerhet 
VLAN 
Lokal 



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Kundexempel 
Besparingar och förbättrad servicenivå 

• Kundens önskan att bevaka 
grindar med egen personal 

• Flöde av externa besökare 
• Flöde av anställda 
• Transporter 7/24/365 
• Skalskydd 
• Förväntade kostnads-

besparingar 
  

Utmaningar 

• Vi minskade behovet av 
stationär bevakning till ett 
minimum 

• Färre Arla-anställda  
eller receptionister 

• Kontroll över vilka som är 
i området   

• Kontroll av transporter genom 
loggbok 

• Förbättrad och mer effektiv 
säkerhetslösning 

• Betydande besparing och 
förbättrad servicenivå 

Resultat 
• Plattform som kontrollerar 

flera grindar genom 
Securitas 
larmövervakningscentral 

• Obemannat automatiskt 
besöksområde 

• System för 
inpasseringskontroll 

• Öppet system för 
inbrottsskydd och 
videoövervakning  

• En leverantör = Securitas 

Lösning  



                 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Securitas gör skillnad 

30 
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